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Nds, corretores, devemos
personalizar cada negocio

O corretor fala

Ser corretor € realizar sonhos e ajudar as
familias a terem dignidade. O segredo do
sucesso no mercado ¢é ter objetivos e rea-
liza-los com entusiasmo, muita dedicacdo
e amor.

Formei-me em administragao de empre-
sas, pela UFMG, em 1981, e fui trabalhar
na empresa do meu pai, a N.M.Barbosa.
Também especializei-me em Marketing
Imobiliario, obtive certificacdo internacio-
nal CIPS, para venda de iméveis, e me tor-
nei avaliador imobilidrio, com registro no
CNALI (Cadastro Nacional de Avaliadores
Imobiliarios).

Em mais de 40 anos de profissao, sem-
pre desempenhei minha atividade com
base em pilares fundamentais: a minha fa-
milia, a honestidade, a ética e a seguran-
¢a nos negocios. Posso dizer que contribui
para que 90 mil familias adquirissem sua
casa propria, em Belo Horizonte e regido.

Se considerarmos quatro moradores por
lote vendido, sao mais de 360 mil pesso-
as que tenho a satisfagdo de dizer que fo-
ram impactadas. Mas cada aquisicao ¢
uma mudanca de vida, uma possibilidade
de crescimento pessoal e familiar tinicos.
Cada venda é tinica. N0s, corretores, deve-
mos personalizar cada negoécio.

Newton Marques Barbosa Jinior
CRECI 5710-MG

Saber Imobiliario sera de 03 a
06/05 com foco em comunicacao

O Sistema Cofeci-Creci realiza uma nova
edicdo do Saber Imobiliario, evento online
que capacita os corretores para as inovagoes
e transformagdes que ocorrem no mercado
de imoveis. A 12 edicao de 2021 vai aconte-
cer de 03 a 06 de maio. As inscri¢des ja estao
abertas. A participagdo é gratuita. O evento
expedira certificado para os participantes.

“Nesta edi¢do, vamos focar no tema comu-
nicacao entre os corretores e todos os seus
publicos-alvos: clientes, imobilidrias, colegas
e outros publicos”, conta o presidente do Co-
feci, Joao Teodoro. A selecao dos palestran-
tes foca no tema e suas distintas abordagens:
comunicagdo para imagem e reputacao,
para negociagio, para vendas, para futuros
negacios.

O Saber Imobiliario foi criado para dispo-
nibilizar uma rapida atualiza¢do profissional
para o corretor de imdveis, com conhecimen-
tos que podem ser aplicados imediatamente.
E organizado pelo Cofeci, com o apoio do Se-
brae, e o patrocinio das plataformas Homer e
iGlobal. A programacao completa, inscrigdes
e outras informacgOes estdo disponiveis no

site www.projetosaberimobiliario.com.br .
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Inscricoes abertas!

Garanta sua vaga agora
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Cofeci defende livre negociacao entre inquilinos e proprietarios

O presidente do Sistema Cofeci-Creci,
Joao Teodoro, defende que o Projeto de Lei
1.026/2021 seja rejeitado pela Comissao de
Constituigao e Justica da Camara dos Depu-
tados, onde tramita desde o dia 07 de abril.
“Esse PL limita o reajuste de aluguéis ao
IPCA”, alerta Teodoro. Para ele, ¢ uma tenta-
tiva de controlar os precos.

“Em novembro de 2020, defendi a livre ne-
gociagdo entre inquilinos e proprietarios, me-
diada pelas imobiliarias. Tem dado certo!”.
De acordo com a avaliagao do Cofeci, o PL que
tramita na Camara “fere a ordem econémica e
a livre concorréncia. E inconstitucional!”, afir-

ma. Sobre o assunto, ele escreveu um artigo:
“IGPM, IPCA e a nefasta intervencao Estatal”.
A integra do contetido esta disponivel no link
shorturl.at/amLRY e também no perfil do Fa-
cebook do presidente Teodoro.

Veja noticias diarias nas redes sociais e no site: www.cofeci.gov.br
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