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Exclusividade preserva a
parceria com os clientes

A corretora fala

O isolamento e as novas condutas so-
ciais e de comportamento foram impac-
tantes para o mercado imobilidrio. Mui-
tas familias buscaram novas moradias:
imoveis maiores, lotes em condominio
fechado para construgao e apartamentos
com area para home office.

Um fator positivo foi a otimizac¢ao de
tempo. A gestao virtual de equipe e de-
mais atividades nos deu agilidade. Visi-
tas online aos imdveis reduziram custos
operacionais, impactando na velocidade
de atendimento, na satisfacao do cliente
e na concretizagao de negocios. Outro fa-
tor positivo foi o aumento de buscas por
imdveis em midias sociais.

Nessa nova realidade, a valorizagdo do
profissional em oferecer servigos tem si-
do fundamental para a protegao dos di-
reitos de imagem, garantia de honora-
rios e seguranca negocial. Em sintese,
esse periodo trouxe uma nova realida-
de de adaptacdo e comportamento, on-
de a maxima ¢é a objetividade, a rapidez
nas negociagoes e a necessidade de pre-
servar a exclusividade dos iméveis, a fim
de garantir parceria saudavel entre cor-
retor, cliente e parceiros.

Livia Miranda
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Busca por imobiliarias cresce
33% em pesquisas no Google

O Google divulgou dados referentes
ao mercado imobiliario no Brasil. A bus-
ca pelo termo imobilidrias cresceu 33,2%
durante o més de agosto, em nosso pais,
em relagao a agosto de 2019. O termo “ca-
sas para alugar” bateu recorde. Teve um
aumento de 668% no més passado, em re-
lagdo ao mesmo periodo no ano anterior.

Os principais motivos que influenciam
na necessidade de mudanca sdo: o espa-
¢o nao atende mais as necessidades (28%),
o sonho da casa propria (25%), a falta de
condig¢Oes financeiras para seguir no imo-
vel (22%), o crescimento da familia (15%)
e a mudanca de emprego (15%).

Itens como churrasqueira, piscina e va-
randa nos imoveis também estdo encabe-
¢ando as buscas. De acordo com Gustavo
Souza, diretor de negocios para servigos
do Google Brasil, o distanciamento so-
cial mudou a relacdo com a casa e trouxe

Gustavo Souza, diretor de negdcios para servigos do Google Brasil

novos significados e necessidades. Segun-
do ele, essas mudangas asseguram a mo-
vimentacao no setor imobiliario.

Trilogia da Locacao reforca orientacao aos corretores de iméveis

O Creci-BA realizou uma sequéncia de
lives sobre aluguel de imdveis, que cha-
mou de Trilogia da Locacgao. A cada dia,
a entrevista versou sobre pontos funda-
mentais na relagao locaticia. O primeiro
ponto discutido foi a captagdo e a analise
cadastral do cliente, imprescindiveis para
a manutencao de um contrato seguro.

Correios vendem imoveis

Em meio ao processo de privatizacao, os
Correios anunciaram a venda de seu patrimo-
nio imobilidrio. Na primeira fase havera lan-
ces em leiloes, com propriedades em diversos
Estados do pais. Se nao adjudicados, poderao
ser colocados a venda direta. As informagdes
estao disponiveis no site da instituigdo.

Clausulas do contrato, como prazo da
locagdo, eventual retomada do imével
pelo locador e a seguranca juridica para
ambas as partes foram temas do segundo
dia. Termos que garantam uma possivel
venda do imo6vel, mesmo estando aluga-
do, e benfeitorias (tema que sempre causa
polémica) fecharam o ciclo.

Vendas aumentam nas capitais

As vendas de iméveis cresceram cerca de
10% nas capitais. A pesquisa foi divulgada
em Sao Paulo, referente ao primeiro trimes-
tre de 2020. O prego dos imdveis também re-
gistrou aumento. Em média, as propriedades
subiram em torno de 1%. Os iméveis de alto
padrao foram os mais valorizados.
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